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de este artículo es demostrar la
ventas en un lugar de trabajo.

esto se presenta un ejemplo de una
su meta principal es lograr ventas

Además se presenta un programa
cual incluye la restructuración

como atraer a nuevos y antiguos
último se presentan los diferentes

realizaron para entender más a
y ganancias de esta compañía.

muestra un resumen de las
cuales serían de ayuda no solo para
sino para otras que están pasando

situación.

presentan la importancia de un departamento

compañía es decir como no tener una base o un
implementarlo a diario puede llevar a una compañía a

trabajo tiene como base mostrar al lector como
área de ventas de una compañía. El mismo

compañía dirigida a la venta de equipos de aires
equipos industriales de esta clase ha caído debido

estratégico el cual se especialice en lograr
tan necesarias para poder sobrevivir y darle la
a las diferentes compañía que se dedican a lo

Como parte de este análisis estudiar las
ventas de hace poco más de 12 meses.

Como se puede observar en la Figura los
resultados de ventas marcan que hace
aproximadamente 6 meses las ventas han
decaído notablemente es decir que en base a
este hallazgo se comenzó por establecer un
nuevo plan, algo que le diera a la compañía y a
sus vendedores la satisfacción de vender
muchos mas de lo que han logrado en el ultimo
año. Parte de este análisis se centro en la
implementacion directa de un nueva plan el
cual tiene como meta principal lo siguiente:
crear una nueva base de datos, atraer a nuevos
y antigos clientes y por ultimo organizar todo el
inventario con el fin de conocer que

Como resultado de todos
siguieron durante el análisis se puede
se observo un pequeño aumento
aumento se comenzó a observar
existentes comenzaron a incrementar
sea de piezas y de equipos de
observación que se pudo apreciar
plan lo fue el alza en clientes
antes se menciono el objetivo
articulo era lograr de llegar a ese
mas bien era ofrecerle al cliente
nuevas con un precio o beneficios
compañías no ofrecían. En resumen
bajo construcción y se estaría analizando
día del año fiscal con el fin de observar
resultar y si estaría bien o habría
cambios en el sistema.

Lo principal en una compañía
es lograr tener un plan estratégico
llevar las funciones de ventas
quiere decir que como plan
cubrir lo siguiente, un plan
departamento, base de datos


